
 

 

自宅を売却する前提で新築マンションの購入契約をしました。その後大手不動産会社と媒介契約を

結びました。8月末までに自宅が売れないとマンションの契約が白紙なる状態でしたが 

大手 M不動産さんは『大丈夫です私たちにお任せください』と断言。でも・・・ 

その後 M不動産はお客様を沢山連れて来てくれるものの全く決めてくれませんでした。 

そんな時！ポストに手紙が入っており、その手紙には新建設さんの物件が早く売れる方法が 

書かれていました。もしこの内容が本当ならと思い、すぐに連絡！8 月末まで残り 1 ヶ月を切る状

態だったので、すがる思いで次の日に媒介を結びました。新建設さんの販売方法は全てが 

驚きの連発！見せ方や伝え方が違うだけで自宅が全く違う売り物になったんです。 

ちょっとだけ売るか悩んじゃうぐらい(笑) そうして預けて待つこと 2週間・・・・ 

お客様のご案内が入り、その 1人目のお客様が私の家を購入してくれたんです。 

私は新築マンションの購入を無事にすることができたのです。 

新建設さんに任せて本当に、本当に良かったです。 

 

～ 売れなきゃ困る！もう次の新居を契約しちゃって・・・ ～ 
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